
PROYECTO ARG/08/001

Formulario 1

Presentación de la Idea-Proyecto

El siguiente formulario debe ser completado por el propietario de la idea-proyecto para ser presentado ante el Programa que lo evaluará y, en caso de ser aprobado, lo remitirá a la Entidad Regional de Asistencia Técnica Correspondiente (ERAT).
La ERAT se pondrá en contacto con el propietario de la idea-proyecto a fin de realizar la correspondiente evaluación en profundidad.

El presente formulario consta de cinco partes:

A) Cuestiones principales

B) Datos del equipo

C) Perfil del equipo

D) Aspectos comerciales del proyecto

E) Aspectos técnicos del proyecto

A) CUESTIONES PRINCIPALES

1) Título del Proyecto 
Asigne, en no más de un renglón, un título que exprese en forma clara y sintética el contenido del proyecto y que se refiera al producto o servicio que pretende desarrollar. 

2) Descripción Síntesis de la Idea Proyecto: 

¿En que consiste la idea? ¿Por qué se considera que la propuesta constituye una idea innovadora? 
Describa la idea en forma breve, planteando la idea básica que origina el proyecto y comentando  en dónde radica la innovación (producto, servicio, actividad o proceso). Comente brevemente sus características y mencione cuál es la innovación que se pretende implementar. Mencione asimismo si se trata de un emprendimiento nuevo o en marcha.
3) Objetivos: 

¿Qué se pretende lograr con el proyecto?
Explique qué  pretende lograr con el proyecto, desde distintos puntos de vista:
a) Técnico 
Los objetivos técnicos pueden referirse, por ejemplo, al impacto de la tecnología sobre el proceso productivo, al desarrollo de un nuevo producto o servicio, a la reducción del impacto ambiental de un proceso productivo, a lograr mejorar la calidad de productos existentes, etc. Especifique su carácter innovativo.

b) Económico 
Los objetivos económicos están relacionados con las economías a realizar (¿su proyecto permitirá ahorrar materias primas, mano de obra o capital?), con mercados a conquistar (¿el producto / servició abrirá mercados hoy no explotados?), con la capacidad de generar empleo, desarrollo de proveedores, calificación, ingresos, etc. 

c) Social 
El objetivo social esta relacionado con los beneficios que aportará su proyecto a la comunidad donde será desarrollado en términos de generación de empleo, capacitación, mejora en la calidad de vida.

4) Indique con una X la región de aplicación inicial de la Idea-Proyecto

	Región
	Provincia
	[X]

	NEA
	Misiones, Corrientes, Formosa, Chaco y Entre Ríos
	

	NOA
	Salta, Jujuy, Tucumán y Santiago del Estero 
	

	Centro
	Subregión: La Pampa e interior de la Pcia. de Buenos Aires
	

	
	Subregión: Ciudad Autónoma de Buenos Aires y Gran Buenos Aires
	

	
	Subregión: Córdoba y Santa Fe
	

	Cuyo
	Subregión: San Juan, La Rioja y Catamarca
	

	
	Subregión: Mendoza y San Luis
	

	Patagónica
	Tierra del Fuego, Santa Cruz, Chubut, Neuquén y Río Negro
	


5) Indique con una X el área a la que pertenece el proyecto

	Energías alternativas y/o residuos industriales
	
	
	Electrónica
	

	Industrialización de cultivos autóctonos
	
	
	Aplicaciones industriales de la minería
	

	Madera y muebles
	
	
	Aeronáutica y naval
	

	Indumentaria y manufacturas del cuero
	
	
	Industria química
	

	Tecnología industrial
	
	
	Pesca y Acuicultura
	


6) El proyecto que Ud. presenta, ¿es para iniciar una actividad nueva o tiene una actividad que está funcionando?:

	
	Es una actividad nueva

	
	Es una ampliación de una actividad que está funcionando desde el año: (indique)


B) DATOS DEL EQUIPO PROPIETARIO DE LA IDEA-PROYECTO
B.1. Propietario de la idea-proyecto

a) Se trata de:

	
	Persona física (individual o equipo)

	
	Persona jurídica

	
	Especifique (cámara, centro tecnológico, cooperativa, empresa, otras)


b) Datos del propietario de la Idea-Proyecto

	Denominación (Razón Social o Nombre y Apellido) 
	

	N° de CUIT/CUIL
	

	Calle: 
	
	N°
	
	Piso:
	
	Depto:
	

	Localidad:
	
	Cod. Postal: 
	

	Provincia:
	

	Teléfono:
	

	Fax: 
	

	E-mail:
	

	Página web:
	

	Sector:
	


B.2. Coordinador del Proyecto
a) Datos personales
	Nombre y Apellido: 
	

	DNI
	

	N° de CUIT/CUIL
	

	Edad:
	

	Estado Civil:
	

	Estudios alcanzados:
	
	
	
	
	
	
	

	Calle: 
	
	N°
	
	Piso:
	
	Depto:
	

	Localidad:
	
	Cod. Postal: 
	

	Provincia:
	

	Teléfono:
	

	Fax: 
	

	E-mail:
	


b) Actividades del Coordinador
b.1. ¿Usted actualmente realiza alguna actividad?

	
	Sí, trabajo en relación de dependencia

	
	Sí, trabajo por mi cuenta

	
	Sí, trabajo pero de forma esporádica

	
	No tengo trabajo

	
	Otra situación. Especifique brevemente


b.2. ¿Qué cantidad de horas dedica a su actual actividad?

Realice una estimación de la cantidad de horas por día o semana.

B.3. Otros integrantes del equipo

	Nombre y Apellido: 
	

	DNI
	

	N° de CUIT/CUIL
	

	Edad:
	

	Estado Civil:
	

	Estudios alcanzados:
	
	
	
	
	
	
	

	Calle: 
	
	N°
	
	Piso:
	
	Depto:
	

	Localidad:
	
	Cod. Postal: 
	

	Provincia:
	

	Teléfono:
	

	Fax: 
	

	E-mail:
	


	Nombre y Apellido: 
	

	DNI
	

	N° de CUIT/CUIL
	

	Edad:
	

	Estado Civil:
	

	Estudios alcanzados:
	
	
	
	
	
	
	

	Calle: 
	
	N°
	
	Piso:
	
	Depto:
	

	Localidad:
	
	Cod. Postal: 
	

	Provincia:
	

	Teléfono:
	

	Fax: 
	

	E-mail:
	


C) PERFIL DEL EQUIPO PROPIETARIO DE LA IDEA-PROYECTO
1) ¿Cómo surgió el proyecto?

2) ¿En que etapa del proyecto se encuentra?  Indique qué acciones realizó tendientes a llevar adelante el proyecto

3) ¿Cómo imagina el desarrollo del proyecto? 
4) En caso de ser necesario están dispuestos a: 

(marcar con una X lo/s que corresponda)
	
	Aportar capital propio

	
	Vender la patente de la IP

	
	Incorporar socios

	
	Recibir aportes de capital


Observaciones:

5) ¿La IP se encuentra registrada? ¿Han tramitado o se encuentra en trámite la patente de la IP?

6) ¿Cuál sería el equipo de trabajo necesario para llevar adelante el proyecto, en términos de sus conocimientos y competencias?  Comente brevemente

7) ¿Cuenta con otros recursos para llevar adelante el proyecto?: Comente brevemente

8) Como equipo, ¿han desarrollado otros proyectos de características similares? Comente brevemente

9) ¿Qué expectativas de compromiso tienen una vez que se concrete el proyecto? ¿Y que rol/ función ejecutaría cada miembro del equipo en la concreción del mismo?

10) ¿Han invertido dinero propio en el proyecto?

11) ¿Han contactado a fuentes de financiamiento para la ejecución del mismo? ¿Cuáles? Y ¿hasta que grado han avanzado?

12) ¿Han estado en contacto con instituciones que brinden capacitación o asistencia técnica para el desarrollo de planes de negocio? 

13) ¿Ha estado en contacto con instituciones de asistencia técnica y/o ha recibido asistencia técnica relacionada con la especificidad de la Idea Proyecto? ¿De parte de qué institución y durante cuánto tiempo?

14) ¿Cuáles son los principales obstáculos que encontraron para la ejecución de la idea-proyecto? Identifique y describa las principales limitaciones.
15) ¿Qué se requeriría para la continuación y el desarrollo de la idea-proyecto?

16) ¿Cómo se repartirán las responsabilidades entre los miembros del equipo? Describa
17) ¿Cómo se distribuye la autoría de la IP? 

18) ¿Cuál es la motivación principal que lo/s impulsa a llevar adelante este proyecto?

19) ¿Qué visión tienen del proyecto en el mediano y largo plazo? 
D) ASPECTOS COMERCIALES DEL PROYECTO
1) Identificación de la oportunidad que da origen a la idea 
Explique brevemente la necesidad u oportunidad comercial identificada que dio origen al proyecto.

2) Comparación:

¿Existen productos o servicios similares a los que propone en otros países o en otros sectores productivos?  Si así fuera, y en caso de que tuviera conocimiento, comente brevemente.
	


3) Antecedentes
¿Hubo anteriormente algún otro proyecto relacionado con el problema, la solución o las alternativas planteadas por su proyecto?  De ser así, describa brevemente sus características y consecuencias.
4) Fortalezas detectadas del Proyecto: 

¿Cuáles son las principales fortalezas que identifica en el proyecto?  ¿Cuáles son los aspectos que lo diferencian y que garantizan su aceptación en el mercado?  Tener en cuenta: demanda insatisfecha o mal atendida, ventaja de precio, ventaja de calidad, insumo clave que permita reducir costos o mejorar la productividad, normas de calidad, mercado de alto crecimiento, adecuación del producto a las características de la demanda.
5) Mercado
Describa brevemente el mercado actual y futuro del negocio
	


6) Estrategia de entrada
De los mercados seleccionados, ¿a cuál / cuáles se dedicaría en primer lugar?, ¿por qué?

	


7) Claves del éxito
Explique por qué considera que su proyecto podrá satisfacer las necesidades de los potenciales consumidores de manera rentable.

	


8) Indique cuáles serían los principales riesgos para el proyecto
	


E) ASPECTOS TÉCNICOS DEL PROYECTO
1) ¿Qué productos y/o servicios se pretende fabricar o desarrollar? Comente en qué consiste técnicamente el producto que planea ofrecer, describiendo sus características físicas y sus ventajas comparativas (forma, tamaño, materiales, color, peso, aspecto, empaque, especificaciones).  En el caso de servicios, indique claramente cuál será el servicio ofrecido y describa su forma de prestación

2) ¿Cómo se realizará el Producto o Servicio? 
Describa el proceso productivo y detalle los pasos necesarios para llegar al producto terminado.  
3) ¿La actividad que va a desarrollar requiere de habilitaciones o licencias especiales?
Muchas actividades requieren licencias, habilitaciones o autorizaciones especiales.  Describa cuáles serían necesarias para su producto o servicio y detalle cuál es el organismo público o privado otorgante y los plazos de tramitación, si los conoce.
4) ¿Dispone Ud. de un lugar de trabajo?

	
	No, pero lo hago o haré en mi domicilio

	
	Sí, en un local (especifique con una marca la opción que corresponda)

	
	
	Propio

	
	
	Alquilado

	
	
	Cedido

	
	
	Otra, ¿Cuál? 


5) ¿Alguno de los miembros del equipo tiene experiencia en la realización del proceso? En caso afirmativo, explique cómo fue adquirida (trabajos previos, capacitaciones, herencia familiar, etc.)  
Indique qué conocimientos técnicos será necesario implementar en el proceso productivo o de prestación del servicio, su grado de dificultad, la capacidad del grupo en este aspecto, la necesidad de contratar profesionales o técnicos en alguna etapa del proyecto, etc. 
6) ¿Usted cree que necesita algún tipo de capacitación para poner en marcha o mejorar su emprendimiento? (describa brevemente cuáles)

7) Necesidades:

7.1.  ¿Sabe si la tecnología necesaria para prestar su servicio / elaborar su producto se encuentra disponible?

	


7.2. Recursos estimados a aplicar al proyecto
7.2.1. Tecnología Incorporada: 

	Concepto
	¿Será

Utilizado?
	Objetivo

	Inmuebles:
	
	

	   Oficinas
	
	

	   Laboratorios
	
	

	   Planta productiva
	
	

	   Otros
	
	

	Maquinaria
	
	

	   Bienes de capital
	
	

	   Equipos de laboratorio
	
	

	   Instrumental de control
	
	

	   Equipo de transporte
	
	

	   Otros
	
	

	Equipamiento informático
	
	

	   PCs
	
	

	   Servidores
	
	

	   Impresoras
	
	

	   Plotters
	
	

	   Otros
	
	

	Otros (aclarar)
	
	

	   1:
	
	

	   2: 
	
	


7.2.2. Tecnología Desincorporada:

	Concepto
	¿Será

Utilizado?
	Objetivo

	Licencias
	
	

	Patentes
	
	

	Software
	
	

	MRP
	
	

	I+D
	
	

	Otros (aclarar)
	
	

	   1:
	
	

	   2: 
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


7.2.3. Servicios:

	Concepto
	Selección
	Objetivo

	Consultoría en Ingeniería
	
	

	Asesoramiento Contable, Impositivo y Auditoría
	
	

	Asesoramiento Bancario y Financiero
	
	

	Asesoramiento sobre Tecnologías de Información
	
	

	Asesoramiento sobre Propiedad Intelectual
	
	

	Ensayos y pruebas
	
	

	Consultoría Comercial y Marketing
	
	

	Consultoría en Producción
	
	

	Consultoría en Recursos Humanos
	
	

	Asesoramiento legal
	
	

	Otros (aclarar)
	
	


7.3. Otras Necesidades: ¿Qué otras necesidades, además de las listadas, estima que requerirá su proyecto?
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